
Voor het eerst in lange tijd is het aantal 

verkochte woningen niet verder gestegen, 

terwijl het aantal te koop staande woningen 

het afgelopen kwartaal is toegenomen. 

Oorzaak van deze stagnatie is het tekort 

aan betaalbare woningen. Dat concludeert 

de NVM na het bekendmaken van haar 

woningmarktcijfers over het laatste kwartaal 

van 2007. De gemiddelde prijs van verkochte 

woningen komt nu uit op € 247.000 en deze 

zal volgens verwachting in 2008 rond de 

2% stijgen.

In het vierde kwartaal van 2007 werden duidelijk 

minder woningen verkocht. Er werden 3% 

minder woningen verkocht vergeleken met 

hetzelfde kwartaal in 2006. Daarbij kwamen in 

vergelijking met het vorige kwartaal wel meer 

woningen te koop te staan (+7%). De tijd dat 

een woning te koop staat, is met 7% toegeno-

men en komt uit op gemiddeld 78 dagen.

Voor de woningen die wel werden verkocht, 

betaalden kopers een hogere prijs dan in het 

derde kwartaal. Om precies te zijn: de prijs-

stijging in het vierde kwartaal bedraagt 1,2%, 

tegen een stijging van 0,6% in het voorgaande 

kwartaal. 

Zoals altijd verschilt de prijsstijging in de 

verschillende regio’s. In de meeste van de 

beschouwde regio’s stijgt de prijs van een 

tussenwoning in 2007, met als uitschieter de 

regio Amsterdam (+10,2%). Er is ook een aan-

tal regio’s waar de prijs behoorlijk daalt, zoals 

Alphen (-5,3%).
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Als redactie van INHUIS magazine hebben wij wederom een combinatie van een aantal 

actuele en interessante onderwerpen geselecteerd. Onderwerpen die van pas komen bij uw 

dagelijks woonplezier én u financieel voordeel kunnen bieden. Nu én in de toekomst. 

In deze editie leest u over één van de moeilijkste situaties in het leven: een echtscheiding. Wat 

zijn de financiële gevolgen? Ook laten we een Alpha klant aan het woord over de bouw van een 

nieuwe woning. Denk dan eens aan een interieurontwerp. Erg handig als u daar zelf niet direct 

een keuze in kunt maken! Als woonitem treft enkele prachtige sfeerhaarden aan. En één van onze 

financieel planners brengt de expiratie van uw lijfrente onder de aandacht. 

Waarom deze aandacht?

Het geheim van een goede relatie is dat je investeert in tijd en aandacht. Alpha is hier bewust mee 

bezig en onze bestaande relaties bewijzen dat het werkt. Van alle cliënten die wij jaarlijks ontvangen, 

komt 90% naar aanleiding van eerder persoonlijk advies, op aanraden van familie, vrienden of 

kennissen. Maar ook worden zij getipt door professionals, zoals makelaars, tussenpersonen en 

werkgevers. Zij baseren zich op eigen ervaringen. U komt ons hierdoor niet tegen in dure massa-

media. Wij geven de voorkeur aan investeren in deskundig personeel en aantrekkelijke aanbiedingen 

voor onze klanten. Alpha groeit door de aandacht die ze aan haar relaties besteedt.

Veel leesplezier met deze INHUIS voorjaarseditie!

De INHUIS redactie
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Ontwikkeling huizenmarkt

Tip! Op pagina 7 gaan 

we in op de mogelijkheden 

van NHG, wat u maandelijks 

veel geld kan besparen..!




